KAPAK_EKO_girisim TEMMUZ.gxp:EKO_girisim kapakKOBI 7/4/% 1:21 PM Page 1

KO B i TEMMUZ 2014 23 Garanti

GARANTI BANKASI'NIN KATKILARIYLA
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1001  Nasi patéht alinr?
Patent almak ne gibi avantdjlar saglyor?

Organik Grlin arayst
mekan actirdt
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KADIN GlRlSlMCl Burcu Tuvay / btuvay@ckonorist. com ir

Kadin ginsimel 1kinci el
arac sitesi kurdu

Ikinci el otomativ satisi yapan Oto.net'te operasyonel kiralama sirketleri, arag filosuna sahip
sirketler, bayiler, bankalar ve kamu kuruluslar, satmak istedikleri araclart Tirkiye genelindeki ikinci
el galerilere ve otomotiv bayilerine online olarak sunabiliyor. Sitenin kurucusu kadin girisimci
Yonca Ulusoy Zaimoglu, bine yakin galerive yetkili satict sozlesmeli Gyelerinin oldugunu belirtiyor.

YONCA ULUSOY ZAiMOGLY
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Tirkiye'de ikinci el arag piyasasiyla ilgili net bir
rakam bulunmuyor. Ancak 2014 yilinda 4,5 mil-
yon aracin el degistirecegi tahmin ediliyor. Ikinci
el otomotiv satisini online'a tagiyan Oto.net, sir-
ketlere ikinci el araclarini hizlica pazarlayabi-
lecekleri bir platform sunuyor. Bu platformda
operasyonel kiralama sirketleri, arac filosuna sa-
hip sirketler, bayiler, bankalar ve kamu kuru-
|uslari sahip olduklari ve satmak istedikleri arag-
lari Tairkiye genelinde farkli sehirlerde yer alan
ikinci el galerilere ve otomotiv bayilerine onli-
ne olarak sunabiliyor ve hizla satigini gercek-
lestiriyor.

Sitenin yaraticisi, Yonca Ulusoy Zaimoglu.
Bir stredir aile sirketi Projectz'te internet sir-
ketlerine yatirim yapan Zaimoglu, yurtdisinda ca-
lisan is modellerini
Tarkiye sartlarina
adapte ederek hayata
gecirmeyi hedefliyor.
Zaimoglu,  Silikon
Vadisi'nde calistig yil-
larda sifir ve ikinci el
otomobil satis yapan
sitelerle ilgilenmisti.
Ozellikle re-marketing
(araclarin tekrar sati-
sl/yeniden pazarlama)
konusunda hala yapi-
lacak cok ey oldugunu distinen Zaimoglu, bu
amacla oto.net'i hayata gegirdi.

oTo{NET

Komple hizmet sunuyor

“Hedefimiz online ara¢ pazarlama konu-
sunda ¢ozim ortagr olmak™ diyen Zaimoglu, bu
yilin sonuna dogru da C2C/B2C segmentine ser-
vis verecek bir modeli sunmayi hedefledikleri-
ni sozlerine ekliyor. Kullanicilardan gelen geri bil-
dirimleriinceleyerek sitenin icerigini her gecen
giin gelistirdiklerini ifade eden Zaimoglu,
Oto.net'in belirli saat araliklarinda ihaleleri ol-
dugunu soyliyor.

Sitede isleyis tam olarak soyle: Oto.net'e tiye
olan alicilar ihalelere katilabiliyor. Bu ihaleler Giye-
lere istedikleri iletisim kanali ile haber veriliyor.
ihale dncesi Oto.net ekibi satici Giyenin sahasinda
araclarin kaporta boya ekspertizlerini yapip, arac-
larin detayli fotograflarini cekiyor. Sitede arag-
lar bu bilgilerle sunuluyor. Uye alici galeriler de
araclarin ekspertizlerini, fotograflarini ve trafik
verilerini inceleyerek satin alimlarini yapiyor.

Dt}ﬂu‘ri[dg an'ar net |

Sadece acik artirma ile degil, hemen al ve tek-
lif sistemiyle de satis gerceklestiriliyor. ihaleden
sonraki stirec de tamamen oto.net tarafindan yo-
netiliyor. Arac bedellerinin tahsilatindan nakli-
ye ve satis devir islemlerine kadar ihale Oto.net
tarafindan yonetiliyor.

2 bin iiye hedefliyor

Tiirkiye genelinde bine yakin galeri ve yet-
kili satici sozlesmeli Gyelerinin oldugunu ifade
eden Zaimoglu, 2014 sonunda yaklasik 2 bin Gye-
ye ulagsmay! planladiklarini belirtiyor. Gicli bir
satis ekibi ile etkin bir network yonetimi yap-
tiklarini belirten Zaimoglu, yeler icin de bir sa-
dakat programi olusturduklarini anlatiyor.
Uyelerin aldiklart her aractan OtoPuan kazan-
diklarini vurgulayan
Zaimoglu, Oto.net
lizerinden satig ve
alig gerceklestiren
kullanicilar yakin-
dan takip ettiklerini
sozlerine ekliyor. (ig
degisik satis modeli-
ni birlikte sunabil-
diklerine dikkat ce-
ken Zaimoglu, soyle
devam ediyor:

“Hemen Al
modelimiz seffaflik ve gliven algisi yarattigr icin
cok ilgi gordd. Bu Tarkiye pazarinda bir yenilik-
ti aslinda, rakiplerimiz hep fiziki ve online acik
artirma yapiyorlard. Son iki aydir bazi rakiple-
rimiz de bu modeli sunmaya basladilar veya sun-
mak icin Gstinde calistyorlar. Bunun yani sira
nakliye konusu 6zellikle iyelerimiz icin tercih fak-
tora oluyor. istanbul icin nakliyeyi biz karsiliyo-
ruz. (yelerimiz ofislerinden ¢ikmadan mesaile-
rinden sadece 15 dakikalik bir zaman ayirarak
arac islemlerini tamamliyorlar. Cogu zaman arag
bedellerini yatirdiklar takdirde araclar aksam-
istdi kapilarinda oluyor. Bu 6zellikle istanbul gi-
bi bir sehirde biyiik bir liks.”

ikinci el piyasasi hareketlendi

Otomobilde OTV oranlarinin artmasinin ve
doviz kurundaki yikselisin sifir arag piyasasina
darbe vurdugunu sdyleyen Zaimoglu, baz veri-
lere gore 2014'n ilk ti¢ ayinda sifir atomobil pi-
yasasinin yiizde 25 geriledigini belirtiyor. Sifir oto-
mobil piyasasinin ilk alti ayinin oldukca durgun

o

internete lgisi
Silikon Vadisi'nde hagladi

Yonca, Ulusoy Zaimoglu, 1993
yilinda Robert Kolej’den mezun
olduktan sonra Macalester
College’da ekonomi ve psikoloji
dallarinda ¢ift ihtisas yapti. Daha,
sonra Amerika’nin teknoloji ve
internet sektérlerinde 6énde gelen
yatirim bankasi Piper Jaffray’nin
Silikon Vadisi ofisinde Ui¢ yil
yatirim bankacisi olarak ¢aligti.
Internet sektériine olan ilgisi
say1s1z internet ve teknoloji
sirketinin halka arzina araciik
yapmasiyla bagladi. Bu t¢ yillik
tecriibeden sonra Kellogg School
of Management’da MBA yapti.
Kellogg’da 6zellikle girisimeilik,
internet is modelleri ve
pazarlama, Uzerine dersler aldi.
Mezun olduktan sonra
Tiirkiye’ye dénen Zaimoglu,
yatirim bankaciligina, Global
Menkul Degerler’de devam etti.
Ardindan ABD mengeili Oliver
Wyman’da alt1 yil ydnetim ve
strateji danigmanhigi yapti. 2011
yiinda aile girketi Projectz’de
caligmaya baglayan Zaimoglu'nun
oto.net hikayesi de bu girkette
caligirken geligti.

gectigini, ikinci el oto pazarinin ise hareketlen-
digini kaydeden Zaimoglu, “Sektdr ikinci ele odak-
landi. Ozellikle sifir arag satisi azaldig) icin takasa
gelen ikinci el piyasas! da daraldi. Bu da sektorde
kiralama ve filo sahibi sirketlerin araclarina il-
giyiartirdi. Bununla paralel bu araclarin yeniden
pazarlamasini yapan bizim gibi platformlara il-
gi de cok artti” diyor.

Oto.net olarak sektériin tamamina hizmet
vermek istediklerini belirten Zaimoglu, B2B ta-
rafinda 2014 sonuna kadar 7 bin aracin satigi-
na aracilik etmeyi hedeflediklerini sozlerine ek-
liyor. Zaimoglu, “Otomobil ve insanin bulustu-
gu her noktada olmak ve akilli sistemlerle hem
alicya hem de saticlya avantajlar saglamak is-
tiyoruz. Bunlari dogru zamanda piyasaya stire-
rek kalict bir sirket olmak amacindayiz” seklin-
de konusuyor.
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